
仕入れ値（原価）・・・お店が物を買った（仕入れた）値段

定価・・・お店が買った（仕入れた）物にお店がつけた値段

バナナの仕入れ値（原価）は 100 円

バナナの定価は 300 円

売り値＝定価で 300 円

ごりバナナ 300 円

売り値・・・お店がお客さんに売った値段。定価で売ったときは売り値＝定価

利益・・・売り値から仕入れ値をひいた額（もうけ）

練習問題

①お魚を 500 円で仕入れて仕入れ値の 30％の利益をふくめて定価をつけました。このお魚の定価は何円でしょう？

②定価 800 円のゴリバナナを 20％引きで売ることにしました。ゴリバナナの売り値は何円でしょう？

③バーゲンセールで 25％引きのバナナを買ったところ 900 円でしたこのバナナの定価はいくらでしょう？

④ゴリゴリバナナを 50％の利益をみこして定価をつけましたが売れなかったので定価の 3割引きで売ったところ 50 円

の利益が出ました。このゴリゴリバナナの仕入れ値はいくらでしょう？

割合の問題

農家さんから 100 円で

仕入れたゴリ～

ゴリラのロゴマーク

入れたから 300 円だ！

さあ定価で売って

ボロもうけや！ 売り値 200 円

売り値 200 円ー仕入れ値 100 円＝100 円の利益

ごりバナナ 200 円
全然うれねぇじゃん

100 円値引きするか

200 円にしたら 1本

売れたーー


